Como sere entrenada?

Como una Consultora nueva,
completaras una Orientacién y clases en

¢ Conducir una clase del cuido de la piel

¢ Ideas de reservaciones y ventas

¢ Como aplicar cosméticos y escoger
colores

¢ Conocimiento de Producto

¢ Manejo de negocio y dinero

¢ Ascenso de Carrera

La educacién en curso sera proveida por tu Directora
en las Reuniones de Exito semanales y a través de llamadas
de conferencia, email, los CD, y por el Internet.



Cual es la inversion?

La Unica inversion que es requerida es
$100 para tu Juego Inicial

. S

¢ Te da poder de compras con la Compaiia

¢ Contiene educacion paso-por-pasoy su-
ficientes muestras de producto para en-
sefnar a 30 mujeres sobre los productos
Mary Kay

¢ Tiene un valor de mas de $450 incluyendo
imas de $320 en productos de tamaiio
completo!

j$100 puede cambiar tu vida!
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~ Resalta [
tu mundo:
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piensa en rosa



Manteniendo productos a mano

¢ No se requiere tener inventario, pero es recomendado para
permitir la entrega instantanea de productos.

¢ Las clientas compran 3 ve-
ces mas cuando un inventa-
rio esta disponible.

¢ La mayoria de consultoras
escogen mantener un inven-
tario a mano.

¢ Te ensefamos
como y te damos
sugerencias sobre
gue comprar.

¢ Tu decides en el
nivel de inventario.

¢ Mary Kay provee
una proteccion de
90% de
readquisicion




La Mejor Parte es Crecimiento Personal
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¢ Confianza en si mismo

¢ Reto y proposito

¢ Desarrollo de nuevas
habilidades

¢ Oportunidad de crecer
en un ambiente sin
riesgos

¢ Animo

¢ Satisfaccion en ayudar a
otras

¢ Hacer nuevas amistades

Mary Kay dijo que el lamento numero uno de las mujeres
Americanas es no haber logrado sus suefos. El crecimiento
personal y la confianza es tan importante.



En resumen...

1. Ensenamos a
otras como usar
los productos
Mary Kay.

2. Compartimos
la oportunidad de
carrera.

Tenemos...

#1 Producto * Ventajas de Impuestos

Excelente Potencial de Ganancias = Medio Ambiente Positivo para Trabajar
Flexibilidad - Se tu propia Jefa » La Ayuda Siempre esta Disponible

No Cuotas o Territorios » Reconocimiento y Premios
Entrenamiento Gratis = Uso de Carros de Carrera

¢, Alguna pregunta? s Qué te atrae mas?



Pasos Para Empezar

¢ Presentar un acuerdo (papel o por Internet) con
$100 mas envio para el Juego Inicial. (Cash, che-
que, MasterCard Visa o Discover)

¢ Haz tu lista de tus primeras caras de practica.
¢ Asiste el entrenamiento local o Reunién de Exito
¢ Observa clases con Consultoras con experiencia

¢ Recibiras tu Juego Inicial en aproximadamente una
semana.

Mary Kay dijo que la parte mas dificil de un trabajo es empezarlo.



Es
Mary Kay
algo gque
qgquisieras

tratar?




Herramientas Para Tomar la Decision

Lista de Pro-Con
e (Qué es lo peor que puede pasar si haces esto?
e (Qué es la MEJOR posible cosa que pueda pa-
sar?

La “PRUEBA DEL SUENO”

e Cuando nos despidamos y no piensas sobre es-
to otra vez, entonces probablemente no es para
ti ahora mismo.

e Pero si te duermes y sigues pensando sobre es-
to cuando te despiertes y sientes que a lo mejor
Mary Kay puede enriquecer tu vida y se siente
bien, entonces te Illamare manana, para
iempezar tu nuevo negocio!!

La Lista de "S/ Tienes Piel, Estas Adentro”

e Haz una lista de todas las personas que itienen
piel! Muchas de estas seran las primeras
personas que le preguntaras que te ayuden en
tu entrenamiento y dar su opinidon del producto
después de un facial.

e Si conoces a 2 personas, estas en negocio. Si a
20, iestaras volando alto!



